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עם פתיחת הקדנציה החדשה הציבה הנהלת לשכת סוכני הביטוח בישראל יעד ברור: 
חיזוק מעמד סוכן הביטוח העצמאי והעמקת השפעת הלשכה בזירה הכלכלית והרגולטורית.

במסגרת מהלך אסטרטגי רחב הוחלט להצטרף מחדש ללהב – ארגון העצמאים והעסקים בישראל.
רוב חברי הלשכה הם בעלי עסקים עצמאיים המתמודדים יום־יום עם רגולציה וסביבה עסקית

מורכבת. ההצטרפות ללהב מחזקת את כוחנו סביב שולחן מקבלי ההחלטות ומעצימה את היכולת
לפעול למען זכויותיכם ומעמדכם.

נמשיך לפעול באחריות ובנחישות למענכם ולמען עתיד המקצוע.

ועידת הגליל של לשכת סוכני ביטוח בישראל ע"ש עו"ד ניצן הראל ז"ל יוצאת לדרך!
7-9.5.26 שומרים ביומן ומעדכנים את המשפחה,

פרטים נוספים יפורסמו בקרוב. 

שמרו את התאריך: ועידת הגליל 7-9.5.26

מצטרפים מחדש ללהב

כדי שנוכל להמשיך לדאוג לכם להטבות, להסדר האחריות המקצועית, לפעילות מקצועית, לשרותים
ואירועים רבים נוספים ולייצוג חזק ומשפיע חשוב להסדיר את תשלום דמי החבר לשנת 2026.

לחצו כאן להסדרת תשלום דמי החבר .

תזכורת: אי הסדרת תשלום דמי החבר עלולה לגרור גריעה מהלשכה למשך 13 חודשים, בהתאם לתקנון.

לסיוע ולשאלות – רינה: 03-636-6524

אנחנו עובדים בשבילכם כל השנה, לכם נותר רק לשלם את דמי החבר

https://www.insurance.org.il/
https://www.facebook.com/share/18nzxVxpVy/?mibextid=wwXIfr
https://www.instagram.com/insurance.il?igsh=ZnQxM3FpaW1nM3Fp
https://www.youtube.com/@insurisrael
https://www.tiktok.com/@insuranceil?_t=ZS-8x6wNXDMSaj&_r=1
https://www.linkedin.com/company/association-of-insurance-brokers-agents-in-israel/
https://forms.zohopublic.com/Diskal/form/2026/formperma/HdVVnNyva0kljZ8qY9IEONxhEraBgCXcx_HaL_WxIW4


בעיקר בתחומים של ביטוח לאומי, נושאים של נכות כללית, פגיעות בעבודה, פטור רפואי ממס
הכנסה. 

אני עצמי חליתי לפני מספר שנים בסרטן והתמודדתי בעצמי עם המערכת והבירוקרטיה,
מעבר להתמודדות עם המחלה עצמה. באותו זמן הרגשתי למעשה על בשרי בצורה הכי טובה

מה מרגיש הלקוח שהוא צריך להתמודד עם הכל יחד. מאז שהחלמתי ברוך השם, אני מבין
עוד יותר טוב את תחושות הלקוח שעומד מולי ועושה הכל כדי לעזור לו למצות את זכויותיו

ולתת לו הרגשה שיש מי שנלחם עבורו.

6766602 - 03צרו קשר :

הכר את היועץ :
 המומחים שעומדים לצד הסוכנות והסוכנים

במסגרת המדור החדש, אנו מזמינים אתכם להכיר מקרוב את היועצים שמלווים את חברי
לשכת סוכני הביטוח. 

במדור נביא לכם ראיון קצר עם אחד מהיועצים, שיספר על תחום ההתמחות
שלו, את מי הוא פוגש, מה כדאי לדעת, ומה הטיפ הכי חשוב שהוא מעניק לסוכנים.

והשבוע, הכירו את עו”ד גיל קראוס, עורך דין בתחום נזקי הגוף וביטוח לאומי מזה 
למעלה מ – 20 שנה, בן 48, נשוי + 4 ילדים, מתגורר בפתח תקווה, יועץ ללשכת סוכני הביטוח

בתחומי הנזיקין וביטוח לאומי.

“תדאגו תמיד לתכנן את השמחות שלכם בחיים, הדברים הלא טובים יבואו מעצמם”

איך הגעת לתחום שבו אתה עוסק?
אני מניח שעצם זה שאחי הגדול גם הוא עו”ד, תרם לכך שגם אני הלכתי ללימודי משפטים.
מעבר לכך, אבי חלה בעברו והעובדה שהיה צורך להיאבק על הזכויות שלו ולהתמודד עם כל

הבירוקרטיה, תרמה אני מניח לכך שבחרתי בתחום של מיצוי זכויות רפואיות ונזקי גוף.

מה הם הנושאים המרכזיים שסוכנים פונים אליך לגביהם?

מה הסוכן\נת צריך לדעת לפני שהוא פונה אליך?

קודם כל חשוב שהסוכן יהיה ממוקד מבחינת הפנייה וההתייעצות הנדרשת, כדי שיהיה יותר
קל לתת מענה. חשוב לי להדגיש באופן אישי שאני זמין ונותן מענה די מהיר ובחפץ לב

ומעבר לכך חשוב לדעת שאני מתמקצע ספציפית בתחומים של נזקי גוף וביטוח לאומי, כך
שההבנה שלי בתחום היא משמעותית ומצד שני אין טעם לפנות אליי לפחות בפניות

בתחומים אחרים.

בקטנה - ספר לנו משהון אישי עליך



אסור לזלזל אף פעם במילוי המסמכים לביטוח לאומי ובגרסה הראשונה שמסרת. הדברים
יכולים להיות לעיתים מאוד משמעותיים להמשך, עם משמעויות כלכליות גדולות.

6766602 - 03צרו קשר :

מה אתה הכי אוהב בעבודה עם הסוכנים?

כאשר אדם נפגע או חלה, אחד בעלי המקצוע הראשונים שהוא פונה אליהם זה סוכן הביטוח
שלו,אם לא הראשון ביניהם. בדרך כלל גם פנייה לעורך דין תגיע בשלב מוקדם יחסית. לכן,

קודם כל אני וסוכן הביטוח מייעצים די בתחילת הדרך ללקוח כיצד לנהוג ושיתוף הפעולה הוא
חשוב פה. מעברלכך, ההבנה של הסוכן בתחום היא מאוד מאוד חשובה לסייע ללקוח, סיוע

שהוא מאוד חשוב לאדם שנמצא בסיטואציה קשה אחרי שחלה או נפגע חס וחלילה

מה כוללת עבודתך כיועץ חברי\ות סוכני הביטוח?

אני מייעץ ללשכת סוכני הביטוח בתחומי הנזיקין והביטוח הלאומי, כולל מתן מענה לפניות אישיות
הן של הסוכנים עצמם והן של לקוחותיהם, מעביר הרצאות מדי פעם וכן מפרסם מפעם לפעם

מאמריםבתחום בביטאון הלשכה.

ספר על מקרה ייחודי או מעניין שנתקלת בו כיועץ

הופנה אליי לקוח שעבד כגנן וחלה במחלה עצבית, כאשר הטענה הייתה שהמחלה נגרמה בגלל
חשיפה שלו לחומרי הדברה במהלך העבודה. אחרי שביטוח לאומי דחה את התביעה להכיר במחלה
כפגיעה בעבודה, ניהלנו הליכים ארוכים בבתי הדין לעבודה ובסופו של דבר התביעה התקבלה והוא

הוכר כמי שחלה על רקע העבודה. ההכרה הזאת הייתה שווה לו הרבה כסף.

לעיתים סוכנים נותנים ייעוץ או עצות ללקוחות שלהם בתחומים שלי, ייעוץ שלפעמים הוא שגוי ולא
לוקח בחשבון את התמונה כולה. אני חושב שעצם זה שסוכן ביטוח מבין היטב בכל מה שנוגע

לפגיעות או מחלות בפן הביטוחי, עדיין אין משמעות הדבר שהוא יידע לייעץ נכון ללקוח בעניינים
של ביטוח לאומי או תביעות נזיקיות, ולכן עדיף יהיה לפנות לייעוץ מקצועי או להפנות את הלקוח

עצמו לייעוץ.

כיצד השתנה התחום שלך בשנים האחרונות ואיך זה משפיע על הסוכנים?

מצד אחד, התחומים שבהם אני עוסק הולכים ונעשים יותר מורכבים מבחינת הקשיים שהמערכת
מערימה והיכולת להוציא כספים וזכויות. מצד שני, אנשים הרבה יותר מודעים כיום לזכויות שלהם
ולאפשרויות שעומדות בפניהם בכל הנוגע למיצוי זכויות. לכן, גם יותר אנשים פונים לסוכן הביטוח

שלהם כדי באמת להבין מה המקסימום שהם יכולים להוציא אחרי שנקלעו לסיטואציה בעייתית.

 

טיפ אחד חשוב שכל סוכן ביטוח חייב לדעת

הכר את היועץ :
המומחים שעומדים לצד הסוכנות והסוכנים

מה הטעות הכי נפוצה שאתה רואה אצל סוכנים בתחום שלך?





https://www.mycorporate.co.il/?page=module&id=292&utm_source=style&utm_medium=webside&utm_campaign=bestofthemanth_corporate
https://lp.vp4.me/ib9d
https://issuance.isracard.co.il/insurance/CardsAuthentication


https://www.adif-college.co.il/%D7%9E%D7%A0%D7%94%D7%9C-%D7%A2%D7%A1%D7%A7%D7%99%D7%9D-%D7%91%D7%AA%D7%90%D7%92%D7%99%D7%93?utm_source=lishkadivur16%2F2%2F26&utm_medium=lishkadivur16%2F2%2F26&utm_campaign=lishkadivur16%2F2%2F26&utm_id=lishkadivur16%2F2%2F26&utm_term=lishkadivur16%2F2%2F26&utm_content=lishkadivur16%2F2%2F26


https://www.pulseem.com/Pulseem/ClientDocs/5534/%5C%D7%90%D7%A8%D7%99%D7%90%D7%9C%20%D7%9C%D7%99%D7%A1%D7%95%D7%91/%5C2_page-0001.jpg
https://www.pulseem.com/Pulseem/ClientDocs/5534/%5C%D7%90%D7%A8%D7%99%D7%90%D7%9C%20%D7%9C%D7%99%D7%A1%D7%95%D7%91/%5C%D7%A4%D7%9C%D7%99%D7%99%D7%A8%20%D7%90%D7%97%D7%A8%D7%99%D7%95%D7%AA%20%D7%9E%D7%A7%D7%A6%D7%95%D7%A2%D7%99%D7%AA%20%D7%A2%D7%93%D7%9B%D7%A0%D7%99%20%D7%9C%D7%A9%D7%A0%D7%AA%202026.pdf


https://www.facebook.com/lishka4u?mibextid=wwXIfr&rdid=5YjMKNhY7dsSoGvg&share_url=https%3A%2F%2Fwww.facebook.com%2Fshare%2F18nzxVxpVy%2F%3Fmibextid%3DwwXIfr
https://www.youtube.com/@insurisrael
https://www.instagram.com/insurance.il?igsh=ZnQxM3FpaW1nM3Fp
https://www.tiktok.com/@insuranceil?_t=ZS-8x6wNXDMSaj&_r=1
https://www.linkedin.com/company/94843330/admin/dashboard/

