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אנו מברכים את מנכ״ל לשכת סוכני הביטוח בישראל הנכנס, עו״ד
יניב מאיר, עם כניסתו לתפקיד.

יניב יוביל את פעילות הלשכה, מוסדותיה והמהלכים האסטרטגיים
שלה, מתוך אחריות ציבורית, מקצועיות ומחויבות לחיזוק מעמד

סוכנות וסוכני הביטוח בישראל.
פעילות הלשכה תישען על מערך התפעול של החברה הכלכלית

של הלשכה )ליסוב(, אותה ימשיך לנהל אורן כהן, ותתבצע
בשיתוף פעולה עם הנהלת הלשכה, מתוך מטרה לחזק את הערך

לחברות ולחברי הלשכה.
נשיא הלשכה, סו״ב מושיק בן פורת, הנהלת הלשכה וכלל עובדיה

מאחלים ליניב הצלחה רבה בתפקידו החדש, הובלה ערכית
ומקצועית, ועשייה משמעותית למען ציבור סוכנות וסוכני הביטוח

בישראל.

אנחנו פותחים בהליך גיוס לתפקיד יועץ/ת משפטי/ת, שיוביל/תוביל את הייעוץ המשפטי השוטף
והאסטרטגי של הן של לשכת סוכני הביטוח בישראל והן של החברה הכלכלית של הלשכה - ליסוב,

וילווה/תלווה את פעילות המוסדות הנבחרים והפעילויות השונות.
לפירוט מלא על התפקיד, תחומי האחריות והדרישות לחצו כאן

אנחנו מגייסים יועץ/ת משפטי/ת ללשכה

ברוך הבא: עו״ד יניב מאיר, מנכ״ל לשכת סוכני הביטוח בישראל

https://www.insurance.org.il/
https://www.facebook.com/share/18nzxVxpVy/?mibextid=wwXIfr
https://www.instagram.com/insurance.il?igsh=ZnQxM3FpaW1nM3Fp
https://www.youtube.com/@insurisrael
https://www.tiktok.com/@insuranceil?_t=ZS-8x6wNXDMSaj&_r=1
https://www.linkedin.com/company/association-of-insurance-brokers-agents-in-israel/
https://www.insurance.org.il/%D7%93%D7%A8%D7%95%D7%A9-%D7%94-%D7%99%D7%95%D7%A2%D7%9E-%D7%A9-%D7%9C%D7%9C%D7%A9%D7%9B%D7%AA-%D7%A1%D7%95%D7%9B%D7%A0%D7%99-%D7%91%D7%99%D7%98%D7%95%D7%97-%D7%91%D7%99%D7%A9%D7%A8%D7%90%D7%9C-%D7%A2-%D7%A8


מה הסוכן/ת  צריכים לדעת לפני שהוא פונה אליך?

איך הגעת לתחום?

מהם הנושאים המרכזיים שסוכנים פונים אליך לגביהם?

במסגרת המדור החדש, אנו מזמינים אתכם להכיר מקרוב את היועצים שמלווים את חברי
לשכת סוכני הביטוח. במדור החדש נביא לכם ראיון קצר עם אחד מהיועצים, שיספר על

תחום ההתמחות שלו, את מי הוא פוגש, מה כדאי לדעת, ומה הטיפ הכי חשוב שהוא מעניק
לסוכנים. והפעם, תכירו את עו״ד שירלי גינזבורג, גרושה + 3, מתגוררת בגבעתיים, יועצת

לחברי הלשכה בתחום אחריות מקצועית רפואית.
"בעריכת דין, כמו ברפואה – קיימת ההתמחות, המיקוד והניסיון. כפי שלא פונים

לגניקולוג כשצריכים טיפול שיניים, כך לא פונים לעו"ד בתחום הפלילי כשרוצים ייעוץ
משפטי בתחום הרפואי".

הכר את היועץ :
 המומחים שעומדים לצד הסוכנות והסוכנים

לדעת להבדיל בין שאלה כללית לבין ייעוץ ביטוחי פרטני שיכול להינתן רק בתשאול ושיח ישיר שלי עם
המבוטח לאחר ביצוע איתור צרכים ובניית כיסוי ביטוחי מותאם. סוכן צריך לקחת בחשבון שלפעמים עדיף

למבוטח שאני אנהל מו"מ ישיר מול חברת הביטוח וכי עמלת הסוכן בשום אופן לא תיפגע שכן אינני
מקבלת עמלות מחברות ביטוח.

לאחר שנים רבות בתחום הביטוח עם רישיון בכל ענפי הביטוח, החלטתי לבצע סוויצ' קטן
ולטפל בביטוח ספציפי מהצד המשפטי שלו. התמקדתי והתמקצעתי במשפט הרפואי

וכיום משרדנו הינו המשרד היחידי בישראל הנושא רישוי כפול )עריכת דין + ביטוח( ואשר
מייחד את כל פעילותו במתן שירותים משפטיים לקהילה הרפואית בישראל בתחומים:

משפט רפואי, ניהול סיכונים ברפואה וייעוץ משפטי בביטוח אחריות מקצועית רפואית.
 

סיוע בתפירת כיסוי ביטוחי שמתאים לצרכי הלקוח הרפואי, סיוע בשיקוף הצרכים הביטוחיים של
המרפאה לחברת הביטוח.

הרצאות לסוכנים במפגשים וכנסים, כתיבת מאמרים רלוונטיים וייעוץ בסיסי לסוכני ביטוח שפונים
אלי בנושאים פרטניים.

מה כוללת עבודתך כיועצת לחברי לשכת סוכני הביטוח?

medisafe@zahav.net.il  : ליצירת קשר
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מה את הכי אוהבת בעבודה עם הסוכנים?

נוסטלגיה, שאנו מדברים באותה שפה, מכירים את המינוחים, אני אוהבת לראות אותם "נדבקים"
בהתלהבות להיכנס לתחום ביטוחי לא מוכר. ואני כאן כדי לסייע להם ולמבוטחים שלהם.

 

הכר את היועץ :
המומחים שעומדים לצד הסוכנות והסוכנים

רופאים רבים התגייסו למלחמה והם מתמרנים בין העיסוק הרפואי, הפרקטיקה הפרטית למילואים.
לא אחת סייעתי ללא תשלום בייעוץ לרופאים המגוייסים. לכבוד הוא לי.

ובקטנה – ספרי לנו משהו אישי עליך מאז ה-7 באוקטובר ?

שהכסף מונח על הרצפה – פשוט צריך לדעת לאסוף אותו. מאות מרפאות ממתינות לקבל שירות
אדיב ומקצועי מסוכן ביטוח, בד"כ מאותו הסוכן שהוכיח עצמו בביטוח דירה, רכב , בריאות

ופנסיה. תכירו את התחום המורכב אך המעניין הזה ופתחו לעצמכם צוהר לתחום ביטוחי מרתק
ומתגמל!

טיפ אחד חשוב שכל סוכן ביטוח חייב לדעת

ספרי על מקרה ייחודי או מעניין שנתקלת בו כיועצת?

מרפאה וותיקה שלוותה על ידי סוכן הביטוח כ- 20 שנים. המלצת הסוכן למרפאה היתה כי
אינם זקוקים לביטוח אחריות מקצועית למרפאה עצמה כיוון שהמרפאה לא נחשבת "גורם

מטפל" וכי ניתן להסתפק בכך שלכל רופא יש ביטוח אחריות מקצועית נפרד ועצמאי כי
"תובעים את הרופא המטפל". המרפאה נתבעה, לא היה לה ביטוח, הגענו להסדר עם המבטח
של הרופא בעלות מסויימת של המרפאה. המרפאה נשארה עם הסוכן גם לאחר המקרה ולא

עזבה אותו כיוון שהוא הפך להיות "חלק מהמשפחה" ומבטח את בעלי המרפאה בתחומי ביטוח
רבים.
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https://www.mycorporate.co.il/?page=module&id=292&utm_source=style&utm_medium=webside&utm_campaign=bestofthemanth_corporate
https://lp.vp4.me/ib9d
https://issuance.isracard.co.il/insurance/CardsAuthentication


https://www.pulseem.com/Pulseem/ClientDocs/5534/%5C%D7%90%D7%A8%D7%99%D7%90%D7%9C%20%D7%9C%D7%99%D7%A1%D7%95%D7%91/%5C2_page-0001.jpg
https://www.pulseem.com/Pulseem/ClientDocs/5534/%5C%D7%90%D7%A8%D7%99%D7%90%D7%9C%20%D7%9C%D7%99%D7%A1%D7%95%D7%91/%5C%D7%A4%D7%9C%D7%99%D7%99%D7%A8%20%D7%90%D7%97%D7%A8%D7%99%D7%95%D7%AA%20%D7%9E%D7%A7%D7%A6%D7%95%D7%A2%D7%99%D7%AA%20%D7%A2%D7%93%D7%9B%D7%A0%D7%99%20%D7%9C%D7%A9%D7%A0%D7%AA%202026.pdf


https://www.facebook.com/lishka4u?mibextid=wwXIfr&rdid=5YjMKNhY7dsSoGvg&share_url=https%3A%2F%2Fwww.facebook.com%2Fshare%2F18nzxVxpVy%2F%3Fmibextid%3DwwXIfr
https://www.youtube.com/@insurisrael
https://www.instagram.com/insurance.il?igsh=ZnQxM3FpaW1nM3Fp
https://www.tiktok.com/@insuranceil?_t=ZS-8x6wNXDMSaj&_r=1
https://www.linkedin.com/company/94843330/admin/dashboard/

