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ביום ראשון, 9.11.25  תיפתח ועידת אילת 2025  אירוע השיא של ענף הביטוח בישראל.
לאורך ארבעה ימים תיהנו מתוכן מקצועי עשיר, הרצאות, הופעות וחיבורים אישיים באווירה ייחודית

המשלבת בין מקצוענות, קהילה וחופשה באילת.
זהו המקום לפגוש קולגות, לשמוע תובנות חדשות, להתרענן ולחזור עם אנרגיות מחודשות לשנה

הקרובה.
 

לצפייה בלו״ז המלא ולהרשמה לחצו כאן

 

אילת מתכוננת לאירוע השיא של ענף הביטוח
 

בחירות לשכת סוכני הביטוח בעיצומן, וזו ההזדמנות שלכם לקחת חלק אמיתי בעיצוב
ההנהגה של הלשכה.

חברי לשכה המעוניינים להשפיע מבפנים מוזמנים להגיש מועמדות לאחד מהמוסדות:
המועצה, ועדת האתיקה, ועדת הביקורת, בית הדין, הוועדות המקצועיות ועוד.

אם גם לכם חשוב להיות בצד שמוביל ויוזם, זה הרגע להגיש מועמדות ולהיות חלק
מהעשייה שמקדמת את עתיד הענף.

ההגשה פשוטה ומהירה דרך האתר עד 14.11.25.
לרשימה המלאה ולהגשת מועמדות הקליקו <<

הבחירות בעיצומן – זה הזמן שלכם להיות חלק!
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"סיוע בתפירת כיסוי ביטוחי שמתאים לצרכי הלקוח הרפואי, סיוע בשיקוף הצרכים הביטוחיים
של המרפאה לחברת הביטוח"

 

הכר את היועץ :
 המומחים שעומדים לצד הסוכנות והסוכנים

במסגרת המדור החדש, אנו מזמינים אתכם להכיר מקרוב את היועצים שמלווים את חברי
לשכת סוכני הביטוח. במדור החדש נביא לכם ראיון קצר עם אחד מהיועצים, שיספר על

תחום ההתמחות שלו, את מי הוא פוגש, מה כדאי לדעת, ומה הטיפ הכי חשוב שהוא מעניק
לסוכנים.

 והפעם, תכירו את עו"ד שירלי גינזבורג, גרושה + 3, מתגוררת בגבעתיים, יועצת לחברי
הלשכה בתחום אחריות מקצועית רפואית.

"בעריכת דין, כמו ברפואה – קיימת ההתמחות, המיקוד והניסיון. 
כפי שלא פונים לגניקולוג כשצריכים טיפול שיניים, כך לא פונים לעו"ד בתחום הפלילי

כשרוצים ייעוץ משפטי בתחום הרפואי".

איך הגעת לתחום שבו אתה עוסק?
"לאחר שנים רבות בתחום הביטוח עם רישיון בכל ענפי הביטוח, החלטתי לבצע סוויצ' קטן

ולטפל בביטוח ספציפי מהצד המשפטי שלו. התמקדתי והתמקצעתי במשפט הרפואי וכיום
משרדנו הינו המשרד היחידי בישראל הנושא רישוי כפול )עריכת דין + ביטוח( ואשר מייחד את

כל פעילותו במתן שירותים משפטיים לקהילה הרפואית בישראל בתחומים: משפט רפואי,
ניהול סיכונים ברפואה וייעוץ משפטי בביטוח אחריות מקצועית רפואית".

מה הם הנושאים המרכזיים שסוכנים פונים אליך לגביהם?

מה הסוכן\נת צריך לדעת לפני שהוא פונה אליך?

 "לדעת להבדיל בין שאלה כללית לבין ייעוץ ביטוחי פרטני שיכול להינתן רק בתשאול ושיח
ישיר שלי עם המבוטח לאחר ביצוע איתור צרכים ובניית כיסוי ביטוחי מותאם. סוכן צריך

לקחת בחשבון שלפעמים עדיף למבוטח שאני אנהל מו"מ ישיר מול חברת הביטוח וכי
עמלת הסוכן בשום אופן לא תיפגע שכן אינני מקבלת עמלות מחברות ביטוח".

מה הסוכן\נת צריך לדעת לפני שהוא פונה אליך?

"עצתי לסוכני הביטוח בבואם לטפל בנושא ביטוחי, להקפיד ולקרוא את מסמכי הפוליסה,
את מכתב

 הדחיה, מה נאמר בו בדיוק, אל תפרש את מה שלא נכתב, תתמקד בכתוב, תבדוק את
המסמך הרלוונטי

 ורק אז תקבל החלטה מושכלת".

2213 - 455 - 054צרו קשר :



 "שהכסף מונח על הרצפה – פשוט צריך לדעת לאסוף אותו. מאות מרפאות ממתינות לקבל
שירות אדיב ומקצועי מסוכן ביטוח, בד"כ מאותו הסוכן שהוכיח עצמו בביטוח דירה, רכב ,
בריאות ופנסיה. תכירו את התחום המורכב אך המעניין הזה ופתחו לעצמכם צוהר לתחום

ביטוחי מרתק ומתגמל !"

 

טיפ אחד חשוב שכל סוכן ביטוח חייב לדעת

2213 - 455 - 054צרו קשר :

מה אתה הכי אוהב בעבודה עם הסוכנים?

 "נוסטלגיה, שאנו מדברים באותה שפה, מכירים את המינוחים, אני אוהבת לראות אותם
"נדבקים" בהתלהבות להיכנס לתחום ביטוחי לא מוכר. ואני כאן כדי לסייע להם ולמבוטחים

שלהם".

הכר את היועץ :
המומחים שעומדים לצד הסוכנות והסוכנים

מה כוללת עבודתך כיועץ חברי\ות סוכני הביטוח?

"הרצאות לסוכנים במפגשים וכנסים, כתיבת מאמרים רלוונטיים וייעוץ בסיסי לסוכני ביטוח שפונים
אלי בנושאים פרטניים".

 

ספר על מקרה ייחודי או מעניין שנתקלת בו כיועץ

"מרפאה וותיקה שלוותה על ידי סוכן הביטוח כ- 20 שנים. המלצת הסוכן למרפאה היתה כי אינם
זקוקים לביטוח אחריות מקצועית למרפאה עצמה כיוון שהמרפאה לא נחשבת "גורם מטפל" וכי ניתן

להסתפק בכך שלכל רופא יש ביטוח אחריות מקצועית נפרד ועצמאי כי "תובעים את הרופא
המטפל". המרפאה נתבעה, לא היה לה ביטוח, הגענו להסדר עם המבטח של הרופא בעלות מסויימת
של המרפאה. המרפאה נשארה עם הסוכן גם לאחר המקרה ולא עזבה אותו כיוון שהוא הפך להיות

"חלק מהמשפחה" ומבטח את בעלי המרפאה בתחומי ביטוח רבים".

מה הטעות הכי נפוצה שאתה רואה אצל סוכנים בתחום שלך?

"סוכנים סבורים כי ביטוח טוב ומקיף ככל שיהיה – מגן על המבוטח. ובכן, בהתקשרות בין שני
צדדים העוסקים ברפואה, ביטוח אחריות מקצועית רפואית לא מספיק. יש צורך בהסכם מתאים

שסוגר ומעגן נושאים ביטוחיים ונושאים מדיקולגליים".

כיצד השתנה התחום שלך בשנים האחרונות ואיך זה משפיע על הסוכנים

“"אם בעבר ביטוח אחריות מקצועית רפואית נשלט ברובו על ידי מספר מצומצם של סוכנויות ביטוח
הרי שבשנים האחרונות התחום פתוח ל-כ-ו-ל-ם ! בנוסף, מרפאות ומכונים נפתחות כמו פטריות
אחרי הגשם וכולן זקוקות לביטוח אחריות מקצועית רפואית. מדובר בביטוח שלא צריך "לדחוף

ולמכור אותו" כי המודעות אצל העוסקים ברפואה גבוהה וכולם חוששים מתביעות רשלנות רפואית.
כיסוי ביטוחי מתאים מעניק את השקט הנפשי לעסוק במקצוע ללא חשש".
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https://4mpehtlww7.ezbuild.shop/


https://sxvds7x5yv.ezbuild.shop/
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https://digital.harel-group.co.il/collective-health-customer-join/?guid=2c53f78eccd84238d51cf59c91bce46b9bdfe0b6&utm_source=lishkat_ins&utm_medium=maasik&utm_campaign=health-customer-join


https://www.facebook.com/lishka4u?mibextid=wwXIfr&rdid=5YjMKNhY7dsSoGvg&share_url=https%3A%2F%2Fwww.facebook.com%2Fshare%2F18nzxVxpVy%2F%3Fmibextid%3DwwXIfr
https://www.youtube.com/@insurisrael
https://www.instagram.com/insurance.il?igsh=ZnQxM3FpaW1nM3Fp
https://www.tiktok.com/@insuranceil?_t=ZS-8x6wNXDMSaj&_r=1
https://www.linkedin.com/company/94843330/admin/dashboard/

